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VALEUR UNIQUE COMPETITIF

Listez ici des hypotheses de
solutions qui répondent aux
problemes identifiés (max 3) :

Listez ici les principaux problemes Qui sont les clients et utilisateurs ?
rencontrés par les utilisateurs que

vous souhaitez résoudre (max 3) :

En quoi notre offre répond-elle
efficacement aux besoins du
marché ? En quoi est ce qu'on se
distingue des autres ?

En quoi vous démarquez vous de
la concurrence ?

ALTERNATIVES ﬁ INDICATEURS e
EXISTANTES CLES

PITCH 0?\- (691, V-\F) ¢ e EARLY ADOPTERS

Qui sont les clients et utilisateurs
pionniers ?

« Minimal Pitch » ou « Elevator
Pitch » de notre proposition de
solution :

Quels sont les indicateurs de
performance a surveiller en priorité
pour Vvérifier la performance de
notre produit ?

Quelles sont les solutions de
contournement de ces problemes
qui existent actuellement ?

Pas quels canaux de
communication et de distribution
touchez vous vos clients, et
recueillez-vous leurs feedbacks ?

REVENUS

Quelles sont les coUts fixes et variables ? Quelles sont les sources d’entrée d’argent générés par le produit ? Par qui ? Quand ? Quel

sont les prix pratiqués ?
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